CURRICULUM   VITAE

Dane personalne:

Imię i nazwisko:

Aneta Kowalska
Adres zamieszkania:

ul. Miła 11/7, 70-001 Szczecin
Data urodzenia:

10.09.1983 r.
Obywatelstwo:

polskie
E-mail:


aneta.kowalska@adres.pl 
Telefon:


+48 600 700 800


Wykształcenie: 
01.10.2005 – 08.06.2007 r.

Collegium Medium im. Stanisława Wyspiańskiego w Szczecinie





Kierunek: Farmacja
Tytuł: magister

01.10.2002 – 04.06.2005 r.

Uniwersytet Gdański





Kierunek: Mikrobiologia
Tytuł: licencjat

01.09.1998 – 15.06.2002 r.

Liceum Ogólnokształcące im. M. Reja w Szczecinie

Doświadczenie zawodowe:
02.11.2009 – 31.12.2012 r.

„Medicus” Hurtownia Sprzętu Medycznego





Stanowisko: Przedstawiciel Medyczny






Region: Pomorze
Zakres obowiązków: promowanie i sprzedaż produktów firmy, kreowanie marki własnej firmy, współpraca ze środowiskiem medycznym, przygotowywanie ofert sprzedaży, wycena ofert, monitorowanie realizacji projektów sprzedażowych

15.09.2007 – 18.10.2009 r.

„LEK” Hurtownia Medyczna





Stanowisko: Przedstawiciel Medyczny






Zakres obowiązków: prezentowanie produktów medycznych

firmy i sprzedaż, wysokiej jakości obsługa klienta

03.09.2005 – 18.08.2007r.

„King’s Level” Centrum Dystrybucji 






Stanowisko: Przedstawiciel handlowy






Zakres obowiązków: aktywne pozyskiwanie nowych i

obsługa aktualnych klientów firmy, w tym: zbieranie zamówień i inkasowanie należności za faktury, organizacja dostawy towaru, prezentacja oferty


Przebyte kursy i szkolenia:
06.2010 r.
Kurs z zakresu planowania wdrażania skutecznych działań marketingowych (cykl szkoleń podnoszących kwalifikacje zawodowe)

07.2009 r.
Szkolenie ze strategicznego i operacyjnego planowania marketingowego organizowane przez firmę „LEK”

02.2008 r.
Szkolenie z zakresu technik sprzedażowych organizowane przez firmę „King’sLevel” przy współpracy z firmą „Benckiser”


Znajomość języków: 
Angielski: 
zaawansowany w mowie i piśmie

Francuski: 
średniozaawansowany w mowie i piśmie

Niemiecki:
komunikatywny


Umiejętności i cechy osobowości:
· prawo jazdy kat. B

· znajomość pakietu MC Office na poziomie bardzo dobrym

· umiejętność obsługi baz danych 

· zdolności negocjacyjne

· znajomość technik sprzedaży

· umiejętność budowania i podtrzymywania pozytywnych relacji z klientami

· komunikatywność

· samodzielność

· odpowiedzialność

· dyspozycyjność

· zaangażowanie

· zorganizowanie

· umiejętność podejmowania szybkich i trafnych decyzji

· wysoka kultura osobista

· duża odporność na stres


Zainteresowania:
· gry zespołowe

· wycieczki górskie

· siatkówka

· kino polskie

Wyrażam zgodę na przetwarzanie danych osobowych zawartych w ofercie pracy dla potrzeb realizacji procesu rekrutacji zgodnie z ustawą z dnia 29.08.1997 r. o ochronie danych osobowych (tj. Dz. U. Nr 133, poz. 883).
